
Wir suchen Dich am Standort Ahrensburg als

Inside Sales Mitarbeiter (m/w/d)

"Digitalisierung aktiv mitgestalten"

Wir setzten auf ein starkes Team voller Leidenschaft und einem tiefen Know How für IT-Infrastruktur.

Erstklassige Lösungen, Kunden begeistern und gemeinsam Erfolge feiern – dafür steht LANtana seit 1992.

Du bist eingeladen, eine offene und eigenverantwortliche Unternehmenskultur zu leben. Durch kurze

Entscheidungswege bieten wir dir die Chance aktiv Einfluss auf die Unternehmensentwicklung zu nehmen. So

kannst du deine Karriere und die Zukunft des Unternehmens mitgestalten.

Das bieten wir Dir:

Sicherer Arbeitsplatz: Unbefristeter Vertrag in einem etablierten Unternehmen mit langjährigen

Mittelstandskunden – langfristige Perspektive inklusive.

Flexibles Arbeiten: Vollzeit oder Teilzeit möglich, ca. 50 % Homeoffice und 50 % Büroarbeit sowie 30

Tage Urlaub.

Wertschätzende Zusammenarbeit: Arbeiten auf Augenhöhe, kurze Entscheidungswege und offene

Kommunikation. Bei uns zählt jede Stimme im Team.

Starker Teamzusammenhalt: Gemeinsames Anpacken, gegenseitige Unterstützung und das Feiern

gemeinsamer Erfolge.

Weiterentwicklung: Fortbildungen, Lern-Tage und die Möglichkeit, Verantwortung zu übernehmen und

sich fachlich wie persönlich weiterzuentwickeln.

Zusätzliche Benefits: Eigener Garten für die Mittagspause, Sommer-Grillabende und ein Fitnessstudio-

Zuschuss in Ahrensburg.

Deine Aufgaben: 



Als Inside Sales Mitarbeiter (m/w/d) übernimmst du eine zentrale Rolle im Vertriebsinnendienst und

verantwortest eigenständig kaufmännische sowie administrative Prozesse im IT-Umfeld.

Vertriebs- und Angebotsmanagement

Vorbereitung und Erstellung von Angeboten

Eigenständige Kalkulation sowie Nachverfolgung von Kundenanfragen

Primärer Ansprechpartner für Client-Anfragen

Unterstützung sowie teilweise eigenständige Bearbeitung von Ausschreibungen

Endkontrolle der Aufträge vor Übergabe an den EinkaufPrüfung auf vollständige und gültige Distributor-

Angebote

Kontrolle der Einkaufspreise (EK)

Pflege der Lizenznehmer

Anlegen von Planer-Tasks

Enge Zuarbeit und operative Unterstützung des Vertriebsaußendienstes

Lizenz- und Vertragsmanagement

Abrechnung von Zertifikaten

Abrechnung und Verwaltung von SPLA-, M365-, CSP- sowie weiteren monatlichen Abrechnungen

Hersteller- und Partnermanagement

Einstellen und Pflege von Deal Registrations (u. a. Dell, Veeam, VMware, Ruckus, Cisco)

Quartalsweise Nachverfolgung von WatchGuard Trade-Up-Möglichkeiten

Operative Aufgaben

Reklamationsbearbeitung

Anlegen und Pflege von Katalogartikeln inkl. aussagekräftiger Beschreibungen

Dein Profil:

Kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation

Idealerweise Erfahrung im IT-Vertriebsumfeld oder in einem Systemhaus

Strukturierte, sorgfältige und eigenständige Arbeitsweise

Sicherer Umgang mit Herstellern, Distributoren und Lizenzmodellen



Ausgeprägte Kundenorientierung und Kommunikationsstärke

Zahlenaffinität und organisatorisches Geschick

Fühlst Du Dich angesprochen?

Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung unter

Angabe Deiner Gehaltsvorstellung und Deines

frühestmöglichen Eintrittstermins.

Deine Ansprechpartnerin ist 

Alexa Barz

alexa.barz@connexta.de

Jetzt Bewerben

Gib Deinem Berufsleben eine neue Perspektive!

connexta - IT. Gemeinsam. Stärker  

Wir sind Teil der connexta-Gruppe - welche das Beste aus beiden Welten biete: Die Kraft und Kompetenz eines

deutschlandweiten IT-Dienstleisters und gleichzeitig die persönliche Nähe und Flexibilität, die unsere

Mitarbeiter wie auch Kunden an uns schätzen. 

Die LANtana Gesellschaft für angewandte Daten- und Netzwerktechnik mbH ist Ihr Partner für IT-

Dienstleistungen und IT-Infrastruktur in Ahrensburg. Wir betreuen mittelständische Unternehmen im

norddeutschen Raum im Bereich der Rechenzentrumsinfrastruktur. Hierzu zählt der Vertrieb von Hard- und

Softwarelösungen, die Inbetriebnahme, die Wartung und der Betrieb. Zusätzlich verfügen wir für unsere Kunden

über eigene Rechenzentren in Ahrensburg.

https://connexta-gmbh.onlyfy.jobs/application/apply/gh0topc0co8fyaxcubup157h5vz0y59
https://basys-brinova.de/
https://www.kununu.com/de/basys-brinova-gmbh
https://www.xing.com/pages/basys-brinova-gmbh

